
Oodriveaidesonréseau
à s' adapteraumarché

En
2000

,

Oodriveselançait
dans le partage et

la sauvegardeenligne.
Danscesecondmétier

,

l

' éditeur
s' estdistinguéencommercialisant
sonoffreAdBackup100%%en
indirectpourciblerlesTPE-PME

( jusqu' à 50salariés
)

. Depuis ,

le marché a évolué .

« Ceque
sauvegardent lesentreprises

n' estpluscequ'ellessauvegardaient
il

y

a troisans »

, explique
CédricMermilliod

,

directeur
commercial d

' Oodrive.
Lefournisseur a eneffetconstaté

que la protectionneselimitait
plusauxfichierscritiques
maisdeplusenplusauxbases
dedonnées

,

issuesdeMicrosoft
ExchangeServer

,

deSQLServer
ou d

'

OracleDatabaseparexemple.
Conçuspour la gestion
d

' unemessagerieélectronique
enparticulier ,

cesserveursassurent

fréquemment le stockage
dedizainesdegigaoctets
dedonnées et sontutilisés
encontinu

,

cequienrend
la sauvegardecomplexe.

CédricMermilliod
,

directeur commercial d

' Oodrive.

Oodrive
a doncsorti

AdBackupEntreprise . Cesystème
permetdesauvegardertouttype
d

' environnements et debases
dedonnées

, grâce à desplug-in
spécifiquespourExchange , SQL ,

Oracle
,

etc . Aveccetteversion
,

la télésauvegarde d

'

unebase
dedonnées s' effectue à chaud et

enmodeblocs
(

le systèmedécoupe

lesfichiersenblocs d

'

octets
et n' envoieentredeuxsauvegardes
quelesblocsmodifiés

).

Il
n'

y

a donc ni interruption ni

ralentissementduserveur . Enfin
,

la solutionpermet la restauration
boîte

à boîte . Encasdesinistre
,

plusbesoinpour le revendeur
derestaurer l

'

ensemblede la base
dedonnéesde la TPE-PME.
OutreAdBackupEntreprise ,

Oodrivepermet
à ses750distributeursagréés
d

'

assurer le support technique
et unservice d

' administrationen
ligne , poursuivre à toutmoment

la sécurisationdesinformations
deleursclientsviauneplate-forme
demonitoring . Afindemonter
encompétencepourpouvoir
lesproposer ,

lesrevendeurs
bénéficient d

' un « coaching »

dédiéde la partdesanimateurs
régionauxOodrive . Cesderniers
serendentchezdescertifiésGold

et Silver
(

lesIvoryétantgérés
à distance

) pourlesaiderdans
cebusiness . « Laclédusuccès »

,

commenteCédricMermilliod .
"
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